Key Account Manager Sealing Systems Industrials (m/w/d)

Wir suchen Sie: Qualifizierte Mitarbeiter, die bei uns eine vielversprechende Karriere beim rasanten Wandel
der Automobilindustrie miterleben wollen. Bei uns kommen Sie in ein dynamisches Team und erleben mit der
international wachsenden BRUSS-Group die Transformation zur Elektromobilitat. Unsere 8 Standorte haben
dabei einen gemeinsamen Fokus:

Innovation, Teamwork und Leidenschaft fiir Technik.

Mochten Sie Teil dieser aufregenden Reise sein und gemeinsam mit lhrem Team die Zukunft gestalten? Dann
bewerben Sie sich noch heute!

Jetzt Bewerben

e Eine gelebte Teamkultur mit flachen Hierarchien und kurzen Wegen

e Eine anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tatigkeit in einem innovativen Umfeld
e Attraktives Gehaltspaket mit leistungsbezogenen Boni

e Firmenwagen, auch zur privaten Nutzung

e Flexible Arbeitszeiten und Mdéglichkeiten zum mobilen Arbeiten

e Weiterbildungsmaoglichkeiten und individuelle Entwicklungsperspektiven

e Ein dynamisches Team mit flachen Hierarchien und kurzen Entscheidungswegen


https://bruss.onlyfy.jobs/application/apply/fvexxunsaagu4bgey5hn9nqgzo996gi

Wir suchen fur unser wachsendes Vertriebsteam einen erfahrenen Key Account Manager (m/w/d) in
Hoisdorf bei Hamburg, der fir die Industriekunden verantwortlich ist. Als Key Account Manager sind Sie
der Hauptansprechpartner flr diese wichtigen Kunden und tragen maf3geblich zur langfristigen
Geschaftsbeziehung bei.

Dabei haben Sie unter anderem folgende Kernaufgaben;

e Betreuung und Weiterentwicklung bestehender Schltsselkunden aus der Energie- und
Industriekunden

e |dentifikation neuer Geschaftsmdglichkeiten und Akquisition neuer Kunden (z.B. in der
Verteilungsindustrie)

e Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zur Umsatzsteigerung

e Verhandlungsflihrung und Vertragsgestaltung mit Kunden und Partnern

e Enge Zusammenarbeit mit den Abteilungen Entwicklung, Produktion und Qualitatssicherung
e Markt- und Wettbewerbsanalysen zur Identifikation neuer Trends und Potenziale

e Teilnahme an Messen und Branchenveranstaltungen zur Netzwerkpflege

e Abgeschlossenes Studium im Bereich Betriebswirtschaft, Ingenieurwesen oder vergleichbare
Quialifikation

e Mehrjahrige Berufserfahrung im Key Account Management, idealerweise im Zuliefererumfeld

e Reisebereitschaft - die Stelle ist zu einem groBen Anteil mobil oder vor Ort beim Kunden
auszufthren

e Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

e Ausgepragte Kommunikations- und Uberzeugungsfahigkeit

Fir weitere Informationen oder Ruickfragen BRUSS Sealing Systems GmbH
erreichen Sie unsere Ms Athena Petrochilos Schultwiete 12
unter der Telefonnummer +49 4107 59-162 oder 22955 Hoisdorf

per E-Mail athena.petrochilos@bruss-group.com. https://www.bruss.de/


tel:+49 4107 59-162
mailto:athena.petrochilos@bruss-group.com
https://www.bruss.de/

Jetzt bewerben

Nicht die richtige Herausforderung? Bewerben Sie sich initiativ bei uns!

INITIATIVBEWERBUNG

1 Um lhnen den Lesefluss zu erleichtern, beschranken wir uns im Textverlauf auf mannliche Bezeichnungen. Wir
betonen ausdrucklich, dass bei uns alle Menschen - unabhangig von Geschlecht, Nationalitat, ethnischer und
sozialer Herkunft, Religion/Weltanschauung, Behinderung, Alter sowie sexueller Orientierung - gleichermal3en

willkommen sind.


https://bruss.onlyfy.jobs/application/apply/fvexxunsaagu4bgey5hn9nqgzo996gi
https://www.bruss.de/karriere-portal/aktuelle-stellenangebote/?jh=af9926nagtuq3ck9s6hss0dqzp1p03f

